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SEA Nerd

Backend-KUR: Die Kennzahl fiir mehr
Reichweite und Umsatz
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Dein Webshop fiir kreative Getrinke- und Spirituosen - Whisky, Rum, Gin, Brinde,
Likar, Weine und vieles mehr
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AUs LT EGLE] GEBLENDET, UND MIT GEWURZEN
VANILLE UND KAKAOAROMEN VERFEINERT.

Uber Gute Freunde

Gute Freunde ist ein Premium-Online-Shop fir exklusive alkoholische
Getranke. Das Sortiment reicht von hochwertigen Spirituosen wie Gin,
Whisky und Rum bis hin zu besonderen Likdren und Bar-Accessoires.
Kunden schatzen die sorgfaltige Auswahl, die fachkundige Beratung
sowie den schnellen Versand — und finden hier nicht nur Getranke,
sondern echte Genussmomente.

Zielsetzung

Bei der Ubernahme des Google Ads Kontos lag der Fokus auf einer
strategisch neuen Herangehensweise an die Kampagnenbewertung.
Statt die Performance ausschlieBlich an klassischen Google Ads
Kennzahlen zu messen, wurde eine zusatzliche KPI eingefiihrt: die
Backend-KUR. Diese beriicksichtigt den gesamten Shop-Umsatz im
Verhaltnis zu den Werbekosten und ermaoglicht so eine
ganzheitlichere Bewertung der Werbewirksamkeit. Ziel war es, durch
gezielte Reichweitensteigerung mehr Umsatz im gesamten Shop zu
generieren, solange die Backend-KUR im vereinbarten Zielbereich
bleibt.

Vorgehensweise

Nach einer eingehenden Analyse wurde das Kampagnen-Setup
darauf ausgerichtet, die Reichweite innerhalb der Ziel-KUR zu
erhohen. Dadurch konnten mehr potenzielle Kaufer auf den Shop
aufmerksam gemacht werden, ohne die Rentabilitat zu gefahrden.
Parallel dazu erhielt Gute Freunde Empfehlungen zur Optimierung der
Website, um die Conversion-Rate nachhaltig zu verbessern. Dieser
kombinierte Ansatz aus strategischer Reichweitensteuerung und
Onsite-Optimierung schuf die Basis fur signifikantes und
nachhaltiges Wachstum.

Ergebnis

Die Ergebnisse sprechen fiir sich: Seit der Ubernahme der
Kampagnen stieg der Gesamt-Shop-Umsatz um 49 %. Die
Conversion-Rate des Shops konnte durch gezielte Website-
Optimierungen um 23 % gesteigert werden. Die Bestellungen nahmen
um 42 % zu — ebenso wie die Sitzungen, die um 42 % wuchsen. Durch
die Einfihrung der Backend-KUR als zuséatzliche Kennzahl konnte die
Reichweite ausgebaut und gleichzeitig die Profitabilitat gesichert
werden.
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Schreiben Sie lhre eigene Erfolgsgeschichte!
Jetzt kostenlose Google Ads Analyse anfordern auf
www.sea-nerd.de

*CVR = Converionrate



